
 

Dimičeva 13, 1000 Ljubljana, e

Kompetence nabavnikov

 

četrtek, 19. 11. 2015, v dvorani 

 

 

08.30 – 09.00      Sprejem in registracija udeležencev
09.00 – 09.15 Otvoritev strokovnega posveta in pozdravni nagovor 
 
09:15  – 09:45 Projekt HOB (tema: kompetence diplomantov) vmesn

Aleš Lipnik in Katja Cergol, 
 
09:45 – 10:45 Kompetence v nabavi in komptenčni model

Slava Horvat, HR Convivo
 

10:45  – 11:00 Skupna razprava 
 
11:00  – 11:30  Odmor za kavo in prigrize

 
11:30  – 12:30 Osebnostni razvoj kot ključ do uspešnosti nabavnika

Luka Škrjanc, Professional Training & Coaching
 

12.30 – 13.15       Razvoj osebne blagovne znamke nabavnika
Edita Kuhelj Krajnovič, Mediade d.o.o.
 

13:15  – 13:30  Odmor za kavo  
 
13:30 – 14:00 Kako zaposliti učinkovitega nabavnika

Tjaša Snoj,  Adecco H.R. d.o.o.
 

14:00  – 14:15 Kompetence nabavnika 
Barbara Šmalc, Trimo d.d.
 

14.15 – 14.45      Kompetence nabavnikov in nabavnih managerjev 
                            Marta Pureber,  Revoz d.d.
 

14:45 – 15:00 Kompetence nabavnikov 
Luka Rutar,  Danfoss Trata d.o.o.
 

15:00  – 15:15 Zaključek, skupna razprava, izmenjava mnenj

Posvet bo vodila in povezovala
 
 

 
 

eva 13, 1000 Ljubljana, e-mail: info@zns-zdruzenje.si 
http://www.zns-zdruzenje.si 

 

Strokovni posvet  
 

Kompetence nabavnikov 
PROGRAM 

. 2015, v dvorani D, Dom gospodarstva (GZS),
Dimičeva 13, Ljubljana 

00      Sprejem in registracija udeležencev 
Otvoritev strokovnega posveta in pozdravni nagovor  

Projekt HOB (tema: kompetence diplomantov) vmesni rezultati analize
Aleš Lipnik in Katja Cergol, UP Univerza na Primorskem, Znanstveno-raziskovalno središče

Kompetence v nabavi in komptenčni model  
HR Convivo, partner 

Odmor za kavo in prigrizek  

Osebnostni razvoj kot ključ do uspešnosti nabavnika 
Professional Training & Coaching 

13.15       Razvoj osebne blagovne znamke nabavnika 
Edita Kuhelj Krajnovič, Mediade d.o.o. 

učinkovitega nabavnika 
Adecco H.R. d.o.o., Ljubljana  

nabavnika -  Primer iz prakse TRIMO 
, Trimo d.d. 

Kompetence nabavnikov in nabavnih managerjev - Primer iz prakse  Revoz/Renault
Revoz d.d. 

nabavnikov -  Primer iz prakse DANFOSS TRATA d.o.o. 
Luka Rutar,  Danfoss Trata d.o.o. 

ek, skupna razprava, izmenjava mnenj 

Posvet bo vodila in povezovala Alenka Valenčič Butinar, članica strokovnega sveta ZNS

 

, Dom gospodarstva (GZS), 

analize 
raziskovalno središče 

Revoz/Renault 

 

Butinar, članica strokovnega sveta ZNS 


